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NOTA DE PRENSA 
 

CBNK Banco consolida su modelo de banca especializada y 
eleva su beneficio hasta los 19,1 millones de euros en 2025 

 

• La Junta General de Accionistas aprueba los resultados de un ejercicio de consolidación que muestra 
la madurez del proyecto 

• La entidad refuerza su solidez financiera con una ratio de capital del 16,73% y una liquidez holgada (LCR 
del 241%) 

• CBNK inicia una nueva etapa con el primer reparto de dividendo desde su constitución como marca 
única 

 
Madrid, 5 de junio de 2026 – La Junta General de Accionistas de CBNK Banco ha aprobado los 
resultados correspondientes al ejercicio 2025, un año marcado por la consolidación del modelo de 
banca especializada, el fortalecimiento de su posición financiera y el avance en la ejecución del Plan 
Estratégico 2023–2026. 
 
CBNK cerró el ejercicio 2025 con un resultado consolidado de 19,1 millones de euros, un 4,3% superior 
al año anterior, lo que refleja la capacidad del banco para mantener una generación recurrente y 
equilibrada de resultados en un entorno de elevada incertidumbre. 
 
CBNK mantiene una posición de solvencia sólida, con una ratio de capital total del 16,73%, claramente 
por encima de los mínimos regulatorios, y unos fondos propios de 316 millones de euros. En cuanto a 
la calidad del activo, la tasa de morosidad se mantuvo contenida en el 2,73%, en línea con la cifra de 
2024 (2,69%), acompañada de una cobertura de riesgos dudosos superior al 73%, acorde con una 
política prudente de provisiones y gestión del riesgo. 
 
Por otra parte, de nuevo la Junta General de Accionistas ha aprobado una actualización del valor de 
referencia de la acción del 5,09%, para situarlo este año en 59,20 euros/acción. Y, por vez primera 
como entidad CBNK, se ha dado luz verde al reparto de un dividendo bruto en efectivo de 1,0083 
euros por acción con cargo a beneficios. 
 
Mateo Velasco, presidente de CBNK Banco, ha destacado que “los resultados reflejan el grado de 
madurez alcanzado por el banco, tras varios ejercicios de crecimiento sostenido, para consolidar un 
modelo diferencial basado en la especialización y la cercanía al cliente”. 
 
Consolidación del modelo especializado y avance estratégico 
 
Durante 2025, CBNK continuó avanzando en la ejecución de su Plan Estratégico 2023-2026, lo que 
le ratifica como banco cercano y especializado orientado hacia los profesionales de la ingeniería y la 
salud, y de sus empresas. 
 
La entidad ha seguido desarrollando su modelo relacional y omnicanal mediante la mejora de 
instalaciones y la optimización de la ubicación de su red de oficinas (Málaga, en 2024; Ciudad Real, 
Valencia, Mallorca, Barcelona y Zaragoza, en 2025; así como Valladolid, Sevilla, Bilbao y La Coruña, en 
2026). Asimismo, avanza en la ampliación de una oferta de productos y servicios adaptados, el 
impulso de la banca digital y la mejora de los servicios de atención remota tanto para particulares 
como para empresas. 
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Precisamente, el segmento de empresas se ha afianzado en 2025 como uno de los principales 
vectores de crecimiento, ámbito en el que CBNK ha reforzado su actividad y puesto en marcha un 
centro de atención específico, que se suma al que ya tenía para clientes particulares. 
 
Por su parte, Enrique Serra, CEO de CBNK Banco, ha incidido en que ha sido un ejercicio de 
afianzamiento para la entidad: “Los resultados obtenidos en 2025 confirman la robustez del modelo 
de negocio de CBNK, basado en una gestión prudente del riesgo, una adecuada diversificación de 
ingresos y una clara orientación a atender las necesidades reales de nuestros clientes profesionales y 
de sus empresas, para sentar unas bases más sólidas del desarrollo futuro del banco”. Y añadió, que 
“en el marco de seguir avanzando en el modelo de banca cercana, personalizada y relacional dirigida 
a profesionales, hemos comenzado la reflexión estratégica correspondiente al periodo 2027-2029”. 
 
En paralelo, la entidad ha trabajado por la sostenibilidad y la financiación responsable, donde destaca 
el acuerdo logrado en 2025 con el Banco Europeo de Inversiones (BEI) para canalizar financiación 
destinada a pymes lideradas por mujeres, especialmente en el ámbito sanitario. 
 
Durante la celebración de la Junta General de Accionistas, CBNK anunció asimismo el inicio de las 
actividades de la Fundación CBNK, una iniciativa orientada a impulsar el progreso y el bienestar del 
conjunto de la sociedad mediante el apoyo a los profesionales de la ingeniería y la salud. 
 
Con estos resultados, CBNK avanza hacia una nueva fase marcada por la finalización del ciclo 
estratégico actual y el inicio de la reflexión del próximo periodo estratégico 2027–2029, con el 
objetivo de seguir consolidando su posicionamiento como banco de referencia para profesionales. 
 
 
 
Nota al editor 
CBNK es un banco que nace en 2023 tras la fusión de dos entidades con más de un siglo de experiencia conjunta. Con presencia en toda 
España, CBNK se ha consolidado como la banca de referencia para los profesionales de la ingeniería y la salud, así como de sus empresas. 
 
En el marco de su Plan Estratégico 2023-2026, CBNK promueve un modelo diferente de hacer banca que combina cercanía, personalización 
y asesoramiento integral con capacidades digitales avanzadas. Su propuesta de valor se articula a partir de una moderna red de oficinas y 
una renovada y amplia gama de productos y servicios, que incluye financiación especializada, gestión patrimonial y soluciones de previsión 
a largo plazo desarrolladas a través de sus sociedades de gestión de activos, pensiones y mediación de seguros. 
 
La entidad ha vinculado históricamente su propósito al acompañamiento de los profesionales que contribuyen al progreso y al bienestar 
social en cada etapa de sus proyectos personales y empresariales, fomentando así un crecimiento sostenible y compartido. 
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